针对老年和慢病群体的一站式健康管理服务平台
	科技成果产业化落地方案

	成果简介（1000字以内）*

	[bookmark: _GoBack]星卫士是由复星集团孵化的健康智能AI产品，也是复星大健康产业在C端的重要布局。星卫士以智能硬件切入，为老年和慢病群体提供 “24小时触手可及”的健康管家服务，未来致力于打造硬件+软件+服务的大健康领域物联网入口、硬科技产品、综合性生态。
复云健康针对企业和个人用户提供一站式的健康管理解决方案，包括健康数据实时监测、7*24小时一键呼救、实时在线问诊等。可进行重大疾病风险提示，对心梗、脑卒中、肿瘤等重大疾病风险实时监控；随时知晓家人健康状况，随时掌握家人健康状况，呵护生命安全；针对多场景提供7*24小时监测预警，为家庭健康保驾护航实时在线健康咨询，紧急情况一键呼救。

	技术亮点（1000字以内）*

	1.硬件：开发了星卫士智能AI健康守护手表，原相高端芯片，迈来芯全球最好体温芯片，医疗级ECG芯片。
2.智能AI健康守护服务（星卫士SaaS服务）：心率自动检测权益，血氧自动检测权益，动态血压自动检测权益，体温自动检测权益，睡眠检测权益，运动检测权益，家庭守护权益/家人关注，入眠音乐--基础，心梗专项健康分析权益，脑卒中专项健康分析权益，肿瘤主线健康分析权益，SOS紧急救助权益，24小时健康客服，健康分析报告权益日周月报告，视频问诊（含图文问诊），睡眠分析权益，运动分析权益等。
3.慢病互联网医院服务：处方服务、保健品服务等。

	应用前景（1000字以内）*

	未来10年我国老龄人口数量将持续提高，子女赡养缺位，养老机构接受度低，使我国长期面临巨大养老压力。中国慢病患者基数大，且未来仍将继续增长，慢病治愈缓慢、治疗周期极长，需要长期跟踪监测，医疗资源长期承压。针对老年人的实时健康管理服务需求、针对慢病人群的长期监测和健康管理服务需求巨大。复云健康针对老年和慢病群体的一站式健康管理服务平台可适用的人群包括：糖尿病、心脑血管等慢性病相关病史人群；工作压力大，长期处于疲劳和亚健康状态的亚健康人群；子女离家或经常不在家的空巢老人；经常熬夜、加班，从事高危/高压职业的高强度脑力或体力劳动者，市场应用前景巨大。


	团队概括（1000字以内）*

	兼具丰富操盘经验与深厚行业资源的管理团队：
陈卫俊，董事长、CEO，复星产业互联网总裁，是平安集团互联网第一人、平安好医生的孵化者和见证者，曾任平安金融科技CTO、万里通总经理助理兼首席技术官、平安互动娱乐首席执行官、阿里软件CTO、阿里巴巴技术总监，具有20年互联网技术以及计算机系统开发及管理方面经验。
沈赟，VP，复星全球合伙人，近20年战略、管理和资本市场经验，曾任工银安盛副总经理、IBM GBS资深顾问。复旦大学学士，中欧国际工商学院EMBA。
孔静静，COO，复星产业互联网执行总裁，近20年产品运营管理经验，曾任平安好医生副总裁、平安集团互联网金融产品总监、阿里巴巴软件（上海）有限公司副总监等岗位。
黄海勇，CTO，近20年互联网领域架构搭建和项目管理经验，曾任平安好医生技术负责人、携程高级应用架构师等岗位。

	产生的效益（1000字以内）*

	资本市场坚定看好健康管理行业，互联网及医疗企业纷纷入局，如小米、鱼跃、平安好医生、智云健康等。但是，市场面上现有的健康管理服务方案收效甚微，有的以服务运动场景为主，仅服务有限的医疗场景，难以触达慢病患者、老年人等真正有健康管理服务需求的人群，缺乏专业医疗服务，而且被动获取用户信息，缺乏实时监测、主动干预手段。复云健康跨界智能硬件、云和服务，打造“硬件 + 产品 + 订阅费 + 增值服务”的复合商业模式：星卫士智能AI健康守护手表，收费模式是硬件销售 + 保障服务 + 换新计划，3379-10000元/表；智能AI健康守护服务，按年收取服务费，600-1200元/年；慢病互联网医院服务，收益包括问诊费 +药品销售，视情况及产品而定；面对面地推保健品销售，收益视产品而定。在老龄化人口、慢性病病人、亚健康人群越来越多的社会形势下，大健康产业市场空间巨大。

	转化方式（1000以内）*

	该项目正在进行A轮融资。
复云将围绕健康管理服务不断延展边界，实现复合型增长：
第一增长曲线（2021~），基于可穿戴设备的健康管理服务平台：构建AIoT产品矩阵，不断积累C端用户；硬件+软件+服务，打造一站式健康管理服务平台。
第二增长曲线（2023~），医+药+服务慢病管理综合服务平台：线上+线下结合，拓展医+药综合服务；针对老年人和慢病患者提供慢病管理一站式综合服务。
第三增长曲线（2025~），大数据驱动的数字疗法+深度服务提供商：基于海量诊疗及用药数据，结合复星健康强大的药品研发能力，进行数字疗法相关产品的研发落地。

	相关证明文件
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